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Rainer Fornahl ist erfahrener
Verkaufstrainer und leitet
PRO COACH", Institut fur
professionelles Coaching
Spezialisiert auf abschluss-
orientiertes Verkaufen und
Neukundengewinnung per
Telefonakquisition entwi-
ckelte er sein eigenes Erfolgs-
bzw. , Terminator”-Prinzip.
Zu seinen Referenzkunden
zahlen namhafte Unterneh-
men aller Branchen.
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>>> Walhalla work

Praxis pur!
Neue Wege im Telefonverkauf

Das aus langjahriger Erfahrung entwickel-
te , Terminator”-Prinzip st ein Gewinn
fir jeden Verkaufs- und Vertriebsprofi,
der seine Terminguote nochmals steigern
méchte.

Terminieren heiBt NEIN tiberwinden. Das

ist nicht einfach, schon gar nicht bei der

Neukundenansprache, geschweige Neu-

kundengewinnung

Der erfahrene Trainer Rainer Fornahl

« beschreibt, worauf es ankommt Der Wegweiser zu mehr Terminen am
Telefon offnet die Tar zum ,verschios-

« liefert Einstiegssatze, die Sprachlosigkeit 2 1 060

tberwinden
« formuliert praxiserorobte Powersatze,
die zum Ziel fiihren

Uberzeugend ist die Vielzah! seiner verbliif-
fend einfachen Praxisbeispiele.

nice2c.eu

EINER
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IMMER -

Entweder Sie oder
der Wettbewerb!

Die Markte werden harter, die Produkte austauschbarer. Auf
Dauer wird nur der "bessere" Verkdufer erfolgreich sein.
Dabei unterstltze ich Sie.

Ich biete Ihnen interessante Trainings, Workshops und
Vortréage rund um das Thema "Verkaufen".

Erfahren Sie hier

- wie Sie das noch bessere Verkaufsgesprach fiihren;

- wie Sie begeisternde Gesprachseinstiege finden;

- wie Sie Neukunden per Telefon gewinnen;

- wie Sie lhre Starken in treffende Argumente Ubersetzen;

- wie Sie Einwande Uberwinden;

- wie Sie mit wirksamen Abschlussstrategien schneller zum
Ziel kommen.

FUr Firmen und Einzelpersonen:
Fordern Sie noch heute ein unverbindliches Angebot an!
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